Da arquitetura ao movimento.

Pocket Salvador, Zoom Secreto e
execucao comercial.

Yan Klehn - AKASHA Hub

Sistema e materiais publicados em 05/10/2026. Central:
essence-architect-builder.lovable.app/central/index.html.

Ofertas vigentes: Mentoria em Grupo, R$ 39.000 / 3 individuais. Consultoria Premium, R$ 60.000 / 6
individuais. Aplicacdo publica com um sé plano.

Datas do pocket propostas: 10 e 11 de dezembro de 2026. Local, fornecedores, parceria e inscricées ainda
nao confirmados.
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Base desta entrega

Revisao da reunidao de 05/10/2026 entre Renato de Saldanha e Yan Filipe Klehn. Este complemento
transforma os compromissos da call em materiais utilizaveis: evento pocket, Zoom Secreto, prospeccao,
indicacao, conteldo, treinamento e acompanhamento. A versao comercial vigente usa Mentoria em Grupo
de R$ 39.000 com 3 encontros individuais e Consultoria Premium de R$ 60.000 com 6 encontros
individuais. A aplicacao publica apresenta somente a mentoria.

Os roteiros e agendas abaixo sao criacao editorial a partir da reuniao e do acervo do expert. Datas do
pocket sdo propostas; hotel, fornecedores, parceria e checkout ainda ndo estao confirmados. O sistema esta
publicado. Hotel, calendério, checkout, CRM/QR e gravacdes das calls seguem como préximos passos.
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01 - Conferéncia dos compromissos

Situacao encontrada

Compromisso da call Evidéncia antes desta revisao Complemento e

responsavel

Organizar mapa, DNA, publico
e posicionamento

Oferta anual e formatos
comerciais

Aplicacdo de um plano s6

Apresentacao de vendas
dentro do sistema

Script palavra por palavra e 7
passos

Zoom Secreto gratuito de 90
minutos

Outbound, base quente e
social selling

Indicacées com ou sem
compra

Conteldo para 15 dias e
vitrine

Revisar a primeira call e fazer
roleplay

Participar das primeiras
vendas

Criar quatro videos apés dez
calls

Link de pagamento de R$ 39
mil

Pocket em Salvador como
aquisicdo e downsell

02:59-07:09

19:46-21:01

19:46

31:34-33:42; 50:17

31:34

08:25-11:03

11:28-13:56

31:34-33:42

21:01-27:00; 33:42

16:22-19:46; 38:12-39:50

47:29

42:47-46:29

48:20

1:11:12; 1:18:15
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Mapa publicado e acervo no
Drive

Condic0Oes antigas no site

Landing antiga com outros
niveis e CTA sem destino

Hé documento; ndo ha deck
navegavel

Roteiros no Drive, sem
moédulo comercial

Roteiro de 95 minutos e
condicbes antigas

Playbooks no Drive

Mencao no script

Acervo pronto, fora do fluxo
diario

Ndo hé gravagao de venda
disponibilizada

Depende de agenda e convite
de Yan

Dez gravacoes ainda nao
recebidas

Nenhum link de checkout do
Yan validado

Ausente no mapa publicado

Preservar os 11 capitulos e 31
fontes; Renato

Revisdo 39k/3 e 60k/6;
instrucdo posterior de Renato
prevalece

Landing e aplicacdo da
mentoria; envio manual ao
WhatsApp, CRM ainda
depende de integracao

Deck de 16 telas, duas
recomendacdes, notas e
PDFs; Renato

Playbook com diagnéstico,
pitch, fechamento, indicacao,
objecoes e follow-up

Roteiro cronometrado de 90
minutos, captacdo e pés-aula

Scripts curtos, cadéncias e
registro operacional no
sistema

Pedido, texto de
apresentacdo e validacdo de
contato com permissao

Calendario pratico, bio e
destaques atualizados

Ficha e sessao de 90 min
preparadas; Yan envia
gravacao e Renato conduz

Yan solicita horario; Renato

confirma disponibilidade; ndo
h& sessdo agendada

Tracker das dez calls e pautas

de uma VSL + trés videos;
roteiros finais dependem das
objecdes reais

Responsabilidade de Yan;
checklist de teste preparado

Estratégia, agenda de dois
dias, pegas, orgamento e
pagina de interesse



Situacao encontrada
Compromisso da call Evidéncia antes desta revisao Complemento e

responsavel

Planejar Salvador ainda nesta 1:15:59 Sem novo hordrio confirmado Pauta pronta; Renato e Yan
semana combinam hordrio até 09/10,
prazo operacional proposto

Datas 10 e 11 de dezembro 1:20:50 Proposta aceita na conversa; Usar 10-11/12/2026 como
sem reserva previsao, sujeito a
confirmacao

Hotel e parceiros locais 1:15:59-1:19:27 Hotel citado sem identificacdo  Yan confirma nome,
inequivoca disponibilidade e orcamento;
Renato participa da avaliacao

Duplicar e compartilhar 1:19:27-1:19:31 Cédigo/acesso do destino ndo Especificacdo e critérios de

sistema de evento/QR disponibilizados integracao prontos; acesso
depende de repositério e
e-mail corretos

Convite de Yan para 30/10 1:21:42 Convite verbal, sem Yan confirma; Renato
em Sao Paulo confirmacao de presenca providencia ingresso e
logistica apdés confirmacao

Sistema e materiais
Entregar links e acesso ao 1:22:13-fim Mapa e Drive existem; publicados em 05/10/2026;

cédigo revisdo pausada no Lovable mensagem enviada ao Filipe

Fonte: reunido de 05/10/2026. Os tempos servem para conferéncia interna. Nao publicar a transcricao
integral junto as paginas comerciais.

02 - Evento pocket em Salvador

Conceito e papel no negdcio

Nome editorial: Arquitetura de Legado - Encontro Pocket Salvador. Assinatura: dois dias para transformar
repertério em uma primeira arquitetura de método, oferta e execucao. Realizacao a combinar entre
AKASHA Hub e Clube de Sucesso; o uso conjunto das marcas depende do acerto operacional.

Publico: profissionais experientes, especialistas e empresarios de servicos de Salvador e regido que ja
entregam valor e querem organizar seu conhecimento. Selecionar por experiéncia, projeto e
disponibilidade, sem restringir acesso por caracteristicas pessoais alheias ao trabalho.

Papel: experiéncia presencial de entrada e qualificacdo para a Mentoria Arquitetura de Legado. Também
pode ser oferecido a quem teve uma boa conversa comercial, mas ainda nao decidiu pelo ciclo anual e
pode se beneficiar do encontro. Comprar o pocket ndao implica admissdao na mentoria, desconto futuro ou
crédito automatico no investimento.

Formato proposto: uma sala, dois dias, 30-40 participantes, mesas de trabalho, exercicios, demonstracdes
reais e networking orientado. O evento amplo com varias salas, academia, atracdes e transmissao foi uma
visdo apresentada por Yan; ndo integra o escopo minimo deste pocket.
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Datas previstas: quinta e sexta, 10 e 11 de dezembro de 2026. Cidade: Salvador/BA. Local: a confirmar. O
hotel citado na regiao de Stella Maris precisa ser identificado e cotado. Nao anunciar parceria, reserva ou
presenca de patrocinador antes da confirmacao.

Composicao da sala e receita

Cenario de Pagantes Convidados Ingresso Receita bruta de

planejamento selecionados ingressos

Sala de 30 15 15 30 R$ 997 R$ 14.955

Sala de 40 20 20 40 R$ 997 R$ 19.940

Esses valores ndo sao lucro nem previsdo de vendas. Convidados ocupam capacidade e geram custos. A
conversa mencionou quatro ou cinco vendas da mentoria como objetivo de trabalho: 4 x R$ 39.000 = R$
156.000; 5 x R$ 39.000 = R$ 195.000 em contratos, antes de impostos, taxas, inadimpléncia e custos de
entrega. Nao incluir esses contratos no orgamento minimo necessario para produzir o evento.

Ndo usar “de R$ 3.000 por R$ 997”: ndo hd preco anterior praticado comprovado. Nao vender ingressos
enquanto local, condicdes, politica de cancelamento, recebedor e checkout ndo estiverem definidos.
Hospedagem, transporte, alimentacao e estacionamento precisam estar descritos na oferta final, com
inclusdo ou exclusao explicita.

Orcamento de decisao

Coletar preco e condicao de pagamento para sala por dois dias; mobilidrio; som, microfones e projecao;
internet; coffee break; dgua; equipe de recepcao; credenciais; materiais; foto/video; deslocamento e
hospedagem da equipe; taxas de pagamento; impostos; contingéncia. Registrar orcamento, fornecedor e
data da cotacao. A reserva de contingéncia é uma escolha de planejamento, ndo um custo ja contratado.

Férmula de resultado do evento: receita efetivamente recebida de ingressos + patrocinio formalizado -
custos pagos/comprometidos - taxas e impostos estimados. Ponto de equilibrio: custos fixos + (R$ 997
liquidos das taxas varidveis - custo varidvel por pagante). Recalcular os custos varidveis dos convidados
separadamente. Se o denominador for zero ou negativo, rever o formato. O simulador permite explorar
custos, sem preencher cotacdes inexistentes com zero como se fossem reais.
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Agenda proposta - Dia 1

Horario

Conducgdo proposta

Saida do participante

08:30-09:00

09:00-09:25

09:25-10:30

10:30-10:45

10:45-12:15

12:15-13:30

13:30-14:40

14:40-15:20

15:20-15:40

15:40-16:40

16:40-17:20

17:20-17:40

Recepgao e café de chegada

Abertura: conhecimento que
ganha forma

Anamnese: inventario de
experiéncia

Intervalo

Codificacao: do talento ao
processo

Almoco

Esséncia e sintese: tese e
mensagem

Laboratério em duplas

Intervalo

Oferta: uma transformacao
com limites

Hotseats de arquitetura

Sintese e compromisso do dia
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Producao

Yan + Renato

Yan

Producdo

Yan

Cada participante, condicao a

definir

Yan

Facilitadores

Producdo

Renato

Yan + Renato

Yan

Credencial, mesa e material

Objetivo pessoal escrito

Cinco situacdes reais e
padrdes recorrentes

Hipétese de método com
entradas e saidas

Frase de posicionamento em
versao de trabalho

Teste de repeticdo da frase e
revisao

Primeiro desenho de publico,
entrega e escopo

Ajustes demonstrados com
consentimento

Uma prioridade para o dia
seguinte



Agenda proposta - Dia 2

Horario

Conducgdo proposta

Saida do participante

09:00-09:20

09:20-10:30

10:30-10:45

10:45-12:00

12:00-13:15

13:15-14:15

14:15-15:00

15:00-15:20

15:20-15:45

15:45-16:30

16:30-17:15

17:15-17:40

Retomada e duvidas do
exercicio

Sistema: do método ao ativo
digital

Intervalo

Operagao: conversa,
aplicacdo e venda

Almoco

Demonstracao real da
AKASHA

Plano de execucao de 30 dias

Intervalo

Convite a Arquitetura de
Legado

Aplicagles e perguntas sobre
0 programa

Networking por
complementaridade

Encerramento e plano
individual

Yan

Yan

Producdo

Renato

Cada participante, condicdo a

definir

Yan

Yan + Renato

Producdo

Yan

Equipe comercial

Facilitadores

Yan + Renato

Foco de construcao revisado

Desenho do primeiro ativo e
suas funcoes

Roteiro de diagnéstico e
préximo passo comercial

Exemplo de artefato, sem
expor dados de clientes

Prioridade, tarefa,
responsavel e data

Compreensao da mentoria de
R$ 39 mil

Interesse registrado ou
préximo passo livre

Apresentagdes consentidas e
contatos Uteis

Compromisso de execugao e
feedback

As funcdes, horarios e presencas acima sao proposta de producao; validar disponibilidade dos facilitadores

antes de divulgar. Nao prometer que todos terdao um sistema pronto em dois dias.

Caderno de trabalho do participante

Pagina 1: nome profissional, atuagcao, experiéncia e o projeto que quer organizar. Padgina 2: cinco situacdes
em que entregou valor; qual problema apareceu, qual decisao tomou, qual evidéncia observou. Pagina 3:
padrdes e hipétese de método; trés a seis etapas com entrada, acdo e saida. Pagina 4: quem atende, qual
problema resolve, qual mudanca ajuda a produzir e qual limite precisa declarar. Pagina 5: frase de
posicionamento e teste de repeticao por um colega. Pagina 6: desenho da oferta, entregaveis e
responsabilidades. Pagina 7: primeiro ativo digital, funcao, conteddo necessario e critério de uso. P4gina 8:
plano de 30 dias, uma prioridade, trés acdes, responsdveis, datas e revisao. A central inclui versao
imprimivel para preenchimento.
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Pitch no palco - 25 minutos

0-3 min, retomar a construcdo: “Ontem vocé chegou com repertério. Agora tem uma hipétese de método,
uma frase de trabalho e uma prioridade. Isso ainda pede teste, revisdo e execucdo. Qual parte vocé
percebe que ndo quer voltar a deixar numa pasta?” Ouvir duas ou trés respostas sem expor quem nao
quiser falar.

3-7 min, nomear a continuidade: “A Arquitetura de Legado é o ciclo para conduzir essa construcdo por doze
meses. Seguimos o A.C.E.S.5.0.: Anamnese, Codificacao, Esséncia, Sintese, Sistema e Operacao. Cada
etapa precisa deixar uma decisdo e um material utilizdvel. A prioridade do seu projeto orienta a sequéncia.”

7-12 min, mostrar o que existe: abrir o livro Cédigos de Origem e um ambiente demonstrativo da AKASHA.
“Sao exemplos do meu trabalho. Nao sdo uma garantia do seu resultado. Vou mostrar a relagao entre uma
decisdao de método e a estrutura que ela gerou.” Nao abrir painel com nomes, receita ou dados de
mentorados.

12-17 min, explicar a entrega: “Na mentoria, a base sdo 24 encontros online em grupo, trés imersdes
presenciais de dois dias, comunidade, plataforma, laboratério de construcao digital e trés encontros
individuais. Esses trés momentos ajudam a revisar origem e prioridade, método e oferta, estrutura e
operacdo. Calendario, implementacado e responsabilidades ficam descritos na proposta.” O ingresso do
pocket nao substitui automaticamente uma das imersdes do programa; qualquer equivaléncia precisa
constar na proposta.

17-20 min, investimento: “O investimento total da mentoria é R$ 39 mil pelo ciclo de doze meses. O que
estamos avaliando é o encaixe entre o que vocé quer construir, a sua disponibilidade para executar e esse
acompanhamento. Ndo vou tratar uma hipétese de receita como retorno garantido.” O parcelamento de 12
x R$ 3.250 foi discutido na call; sé apresentar como opcao de cobranca depois de Yan validar as condicdes
e o checkout.

20-23 min, selecao: “Se vocé tem repertério, um projeto prioritario e condicao de participar, preencha a
aplicacao. Ela ajuda a preparar uma conversa em gue vamos recomendar ou ndo a entrada. Nao é compra
nem reserva automatica. Se agora nao fizer sentido, vocé continua com tudo o que construiu aqui.”

23-25 min, agao: exibir o endereco funcional da aplicacao e deixar tempo de leitura. “Leva poucos minutos.
Informe qual foi seu principal gargalo nestes dois dias. Depois combinamos a conversa.” A apresentacao de
palco mostra apenas a mentoria; a consultoria de seis individuais pode ser recomendada no diagndstico
particular.

Pagina de interesse - texto publico

Titulo: Seu repertério pode ganhar uma arquitetura.

Subtitulo: Um encontro presencial em Salvador para profissionais experientes organizarem uma primeira
versao do préoprio método, da oferta e do plano de execucao.

Faixa: 10 e 11 de dezembro de 2026 - datas previstas - Salvador/BA - local em confirmacdo.

O que vocé trabalha: os padrdes da sua experiéncia; uma hipétese de método; uma mensagem que outras
pessoas conseguem repetir; uma oferta com limites claros; o desenho do primeiro ativo digital; um plano de
30 dias.

Para quem: especialistas e empresarios de servicos que ja atendem, ensinam ou lideram e querem
estruturar o que sabem. O encontro exige participacao nos exercicios. Nao é uma promessa de faturamento
nem uma formacao inicial em sua profissao.
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Formato previsto: dois dias de trabalho, grupo de 30-40 pessoas, exercicios, demonstracdes e networking
orientado. Ingresso pago previsto: R$ 997. Abertura de inscricdes, inclusdes e condicdes serao
comunicadas apds confirmacdo da producdo. Havera convites selecionados; registrar interesse nao garante
convite, ingresso ou vaga.

CTA: Quero receber a confirmacdo do encontro. Campos: nome, contato e projeto que deseja organizar.
Nesta entrega, o botdo prepara uma mensagem para o WhatsApp comercial; o interessado revisa e envia. A
pagina ndo anuncia inscricdo concluida e nao recebe pagamento.

Convites e mensagens prontas

Convite individual: “Ol4, [nome]. Estamos organizando um encontro de dois dias em Salvador, previsto para
10 e 11 de dezembro, para profissionais experientes transformarem repertério em método, oferta e plano
de execucao. Pensei em vocé por [motivo real]. Local e inscricbes ainda estao em confirmacao. Quer
receber as informacdes quando fecharmos a producao?”

Contato que ndo avancou na mentoria: “Pelo que conversamos, o ciclo anual ainda nao é a decisao para
agora. Existe uma alternativa mais curta que pode fazer sentido: estamos preparando o pocket de
Salvador, com dois dias de trabalho e ingresso previsto de R$ 997. Ele ndo substitui a mentoria; ajuda a
construir uma primeira arquitetura. Quer que eu te avise quando o local e as inscricdes estiverem
confirmados?”

Selecdo de convidado: “Estamos selecionando alguns convidados para o encontro em Salvador. Seu
trabalho com [contexto] tem relacdo com a proposta. Vocé teria disponibilidade nos dias previstos e
interesse em trabalhar um projeto concreto durante o encontro? Se houver encaixe, confirmamos por
escrito a condicao do convite e o que esta incluido.” Nao chamar interesse de convite confirmado.

Pedido de indicacdo local: “Vocé conhece algum profissional experiente de Salvador que queira organizar
um método, programa ou projeto préprio? Se alguém vier a mente, pode encaminhar este resumo e
perguntar se ele quer falar comigo. Prefiro uma apresentagao com permissao a receber contatos sem
contexto.”

Hotel, minuta de contato: “Estamos avaliando um evento de negdcios e conhecimento para 30-40
participantes, em 10 e 11 de dezembro de 2026, das 8h30 as 18h, em Salvador. Poderiam confirmar
disponibilidade e enviar proposta discriminada de sala, mobilidrio, projecao, sonorizacao, internet, coffee
break, estacionamento e hospedagem da equipe? Precisamos também das condicdes de reserva,
cancelamento, pagamentos e eventuais contrapartidas de parceria. Esta consulta nao confirma
contratagdo.”

Parceiro local, minuta: “Estamos estruturando um encontro de dois dias voltado a profissionais experientes
de Salvador. Gostaria de avaliar uma colaboracao em [espaco/divulgacao/servico]. Podemos conversar
sobre publico, entrega, contrapartidas e responsabilidades? Sé divulgaremos a parceria depois do acordo
formal.”

Pés-evento D+1: “Obrigado por participar, [nome]. Qual foi a decisdo mais importante que vocé levou do
encontro? Se quiser avaliar o ciclo anual, posso te enviar a aplicacdo. Se ja aplicou, vamos combinar o
préximo passo.” D+3: retomar a prioridade e a tarefa do plano. D+7: conferir execucao e oferecer conversa
quando houver interesse. Nenhuma mensagem é disparada automaticamente pela central.
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Producgao e cronograma

Marco proposto Responsavel Saida verificavel

Até 09/10 Renato + Yan Reuniao de producao; cidade, data
prevista, papéis e teto de orcamento

Até 16/10 Yan Hotel identificado, cotacdes e
capacidade da sala

Até 23/10 Renato + Yan Decisao de viabilidade, local e condigbes
formais; se nao fechar, manter apenas
interesse

Apds confirmacao Yan + producao Pagina final, checkout testado, politica e

comunicagdes aprovadas

De 26/10 a 06/11 Yan + Renato Primeira lista qualificada e parceiros
contatados individualmente

Até 13/11 Producado Materiais, equipamento e
responsabilidades fechados

Até 27/11 Comercial Revisar pagantes, convidados,
capacidade e orcamento recebido

Até 04/12 Producao Roteiro técnico, lista confirmada, ensaio
e plano de contingéncia

09/12 Producao Montagem, teste de som, projecao,
internet e contingéncia impressa

10-11/12, se confirmado Yan + Renato + produgao Execugao e registro de presenca
autorizado
Até 18/12 Comercial + produgao Follow-up, aplicacOes, despesas e

relatério de aprendizado

Datas operacionais propostas nesta entrega, nao reunides jd agendadas nem fornecedores contratados. Se
a confirmacao do local atrasar, recalcular a captacao e nao encurtar preparativos essenciais por pressao
comercial.

Sistema do evento - requisitos para integracao

Estados distintos: interessado, candidato a convite, convite confirmado, inscricao aguardando pagamento,
pagamento confirmado, cancelado, presente. Um formuldrio de interesse ndo altera automaticamente
estado para pago ou confirmado.

Modelo minimo: evento; participante; inscricao; pagamento com referéncia do provedor; convite; registro
de presenca; origem; consentimento de contato. Credencial usa identificador aleatdrio ndo previsivel. QR
deve conter token opaco, nunca CPF, telefone ou e-mail. A confirmacao de pagamento vem de webhook
validado ou conferéncia autorizada, ndo do navegador.

Check-in: operador autenticado |é token; servidor verifica evento e inscricao; registra primeira presenca de
forma idempotente; repeticdo mostra “ja registrado”, com horario. Nao gerar um sistema real de acesso
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apenas com localStorage. Lista impressa de contingéncia restrita a equipe, sem divulgar dados de todos
aos participantes.

Integracao com a base do CDS: confirmar repositério de origem, licenca interna de uso, projeto de destino e
e-mail GitHub do Yan; revisar dependéncias e autenticacao; copiar apenas componentes necessarios; usar
ambiente de teste; testar convidado, pagante, cancelado, token invédlido e entrada repetida; liberar
producdo depois da revisao. Nao copiar credenciais, cadastros, pagamentos ou imagens privadas do outro
evento.

03 - Zoom Secreto de 90 minutos

Proposta e preparacao

Titulo: O Raio-X do Patriménio Invisivel. Subtitulo: como transformar experiéncia em método,
posicionamento e uma primeira estrutura digital. Encontro online gratuito para profissionais experientes.
Objetivo da aula: cada pessoa sair com hipdtese de gargalo, uma frase em versao de trabalho e um
préoximo passo. Objetivo comercial: aplicacdes qualificadas para a mentoria de R$ 39 mil.

Data, hordrio e link da sala ainda precisam ser definidos por Yan. Nao criar contagem regressiva sem data
real. Abrir captacao dez dias antes; confirmar capacidade da sala, moderador, gravacao, permissao de uso
de imagem, testes de audio e plano B. Se houver replay, definir e cumprir janela de acesso; nao anunciar
um prazo ficticio.

Roteiro cronometrado

Minutagem Bloco Resultado

00-05 Boas-vindas e contrato da aula Expectativa e transparéncia sobre
convite final

05-12 Histéria e tese Contexto do trabalho de Yan

12-22 Diagnéstico do repertério Gargalo identificado por cada

participante

22-35 Demonstracao de artefatos reais Ver relacdo entre método, livro e
plataforma

35-50 A.C.E.S.S.0. aplicado Compreender a sequéncia de construcdo

50-60 Exercicio da frase e prioridade Rascunho e préximo passo escritos

60-65 Perguntas sobre o contetdo Duvidas de compreensao resolvidas

65-82 Convite a mentoria Oferta de R$ 39 mil e 3 individuais
explicada

82-88 Perguntas de encaixe e aplicacdo Decisao sobre aplicar

88-90 Sintese e encerramento Acdo concreta e endereco da aplicacao
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Falas e conducao

Abertura: “Obrigado por reservar este tempo. Em noventa minutos vamos olhar para o patrimdnio de
experiéncia que vocé ja construiu e para a estrutura que ainda falta. Escreva no chat sua atuacao e o
projeto que gostaria de organizar. Na parte final vou apresentar a Arquitetura de Legado para quem quiser
fazer essa construcdo acompanhado. A aula tem valor completo mesmo que vocé ndo siga para o
programa.”

Tese: “Conhecimento pode crescer mais rapido do que a capacidade de organizar e transmitir. Eu uso
Colapso de Repertério como nome para esse padrao no trabalho com especialistas. Nao é um diagnéstico
clinico. A pergunta de hoje é pratica: o que vocé sabe jd tem uma forma que outra pessoa consegue
compreender e utilizar?”

Histéria: “Minha trajetdria reuniu desenvolvimento humano, escrita e construcao digital. A AKASHA nasceu
da necessidade de dar forma a essa integracao. Vou mostrar o livro Cédigos de Origem e a minha prépria
estrutura como exemplos. Eles ajudam a enxergar 0 processo; nao provam que todos terao o mesmo
resultado.” Selecionar dois episddios profissionais reais que Yan queira compartilhar. Ndo inventar falas de
clientes nem nuimeros de faturamento.

Diagndstico: “Pegue papel. O que vocé entrega hoje? Qual parte sé funciona quando vocé esta presente? O
que ja estd registrado? Qual projeto fica sempre para depois? Agora escreva um exemplo concreto do
Gltimo més. A hipétese de gargalo precisa vir do que aconteceu, ndo de um rétulo que eu escolhi para
vocé.” Ler duas respostas voluntdrias; perguntar antes de comentar publicamente.

Demonstracao: abrir versao demonstrativa da plataforma e mostrar uma trilha, a organizagao de um
conteldo e o caminho de uso. Abrir livro ou pagina autorizada. Relacionar cada artefato a uma decisdo
anterior. “O sistema expressa escolhas. Uma ferramenta pode acelerar a execucdo, mas nao decide por
vocé qual transformacao vale construir.” Se a internet falhar, usar capturas previamente aprovadas sem
dados pessoais. Ndo transformar demo em aula técnica longa.

A.C.E.S.5.0.: “Anamnese: entender sua pratica. Codificacdo: extrair padroes e etapas. Esséncia: explicitar
os principios e a identidade que orientam decisdes. Sintese: organizar mensagem e oferta. Sistema:
materializar o ativo necessario. Operacao: usar, medir e melhorar. Vocé ndo precisa executar tudo hoje.
Precisa saber qual etapa estd bloqueando a seguinte.” Para cada etapa, mostrar uma pergunta e uma saida
concreta. Escolher um exemplo do préprio trabalho de Yan para atravessar as seis etapas.

Exercicio: “Escreva: ajudo [publico especifico] a [mudanca observavel] por meio de [método ou processo].
Agora tire adjetivos que nao explicam o trabalho. Leia em voz alta. Uma pessoa que ouviu conseguiria
repetir? Se ndo, qual parte precisa ficar concreta?” Reservar dois minutos de escrita, trés para exemplos
voluntarios e cinco para revisdo e definicdo de uma acao da préxima semana.

Ponte comercial: “Vocé ja tem um rascunho e uma prioridade. A diferenca entre esse rascunho e uma
estrutura em uso estd na sequéncia de decisdes, no teste e na execucao. Para quem quer conduzir esse
processo comigo, existe a Arquitetura de Legado.” Usar as telas 6-16 da apresentacao, selecionada em
Mentoria, sem comparar planos na aula.

Oferta: “Sao doze meses, 24 encontros online em grupo, trés imersdes presenciais de dois dias e trés
encontros individuais, além da comunidade, plataforma e laboratério dentro do escopo. O investimento
total € R$ 39 mil. A aplicacdo serve para entender o seu momento; ndo é pagamento nem garantia de
admissao. Se houver encaixe, conversamos sobre prioridade, participacao, escopo e condicdes.”

Encerramento: “Sua primeira tarefa ndo é comprar uma ferramenta. E concluir o préximo passo que vocé
escolheu. Se quiser avaliar o ciclo acompanhado, use a aplicacdo. Obrigado por trazer seu repertério e
trabalhar comigo hoje.” Encerrar no minuto 90; oferecer conversa posterior as duvidas individuais sem
prolongar artificialmente a aula.
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Captacao e pés-aula

Dia relativo Acao Chamada
D-10 Post da tese e convite “Seu repertério ja tem uma estrutura?”
D-9 Conversas com base quente Perguntar projeto e pedir permissao para

enviar convite

D-8 Teste da frase em Stories “Alguém consegue repetir o que vocé
faz?”

D-7 Carrossel A.C.E.S.S.0. Uma pergunta por etapa

D-6 Bastidor real Mostrar artefato da AKASHA

D-5 Reel sobre projeto parado Convidar para fazer um rascunho na aula

D-4 Perguntas e enquete Coletar gargalos sem expor participantes

D-3 Exercicio da frase Entregar folha de trabalho

D-2 Convite pessoal aos interessados Confirmar hordério real e link

D-1 Lembrete e preparagao Papel, projeto prioritario e 90 minutos
reservados

DO Lembretes combinados e aula Link testado, sem mensagens excessivas

D+1 Material e aplicacdo Relembrar a prioridade trabalhada

D+3 Conteudo ligado a principal divida Convidar a conversa se houver interesse

D+7 Encerrar o ciclo de contato Pedir permissao para futuras

comunicacdes

Mensagem de convite: “Vou abrir uma aula gratuita para mostrar como organizo experiéncia em método e
estrutura. Vamos fazer um exercicio de posicionamento e olhar artefatos reais da AKASHA. Se esse é seu
momento, quer receber data e acesso quando estiverem definidos?” Apds definir data, substituir a dltima
frase pela informacao real e pelo link correto.

Mensagem apds a aula: “Qual etapa ficou mais clara para vocé hoje? Se quiser avaliar a Arquitetura de
Legado, aqui esta a aplicacdao da mentoria. O investimento total € R$ 39 mil; a conversa serve para avaliar
0 encaixe, sem compromisso de contratacao.”

Métricas: convidados com permissdo; interessados; inscricdes efetivas; presentes; pessoas que ficaram até
o convite; aplicacdes; aplicacOes qualificadas; calls realizadas; propostas; contratos e receita recebida.
Medir denominadores do mesmo periodo e ndo usar metas como resultado observado.
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04 - Prospeccao, indicacao e rotina
comercial

Trés entradas, uma decisao

Outbound: selecionar profissionais com sinais publicos de repertério e projeto, ler um contetldo real e iniciar
uma conversa especifica. Base quente: retomar uma relacdo com contexto verdadeiro, explicando a razao
do contato. Inbound: responder ao assunto que a pessoa trouxe, entregar o material prometido e pedir
permissao para diagnosticar.

Mensagem fria: “[Nome], vi seu conteldo sobre [tema especifico]. Fiquei curioso: esse raciocinio ja esta
organizado em um método seu, com etapas, ou hoje vocé transmite principalmente nos atendimentos?”

Base quente: “[Nome], lembrei de vocé ao organizar um trabalho para profissionais experientes que
guerem transformar o que sabem em método e estrutura. Pensei no seu projeto de [contexto real]. Como
isso esta hoje?”

Inbound: “[Nome], aqui estd o exercicio que vocé pediu. Para eu te orientar melhor: o que vocé esta
tentando organizar agora - método, oferta ou estrutura digital?” Se o exercicio nao tiver sido pedido, ndo
fingir que houve solicitacao.

Diagnéstico leve: “O que ja existe desse projeto?” —» “Em que ponto ele parou?” - “Qual avanco faria mais
diferenca agora?” Fazer uma pergunta por vez. Nao diagnosticar a vida da pessoa pela bio nem dizer que
conhece a causa de todas as tentativas anteriores.

Devolutiva: “Pelo que vocé trouxe, parece que o préximo passo é [hipdtese ligada ao relato]. Faz sentido ou
falta alguma coisa nessa leitura?” Convite: “Podemos avaliar isso numa Sessao de Arquitetura. Primeiro
vocé responde uma aplicacao curta; na conversa, eu entendo seu cenério e, se houver encaixe, apresento a
mentoria anual de R$ 39 mil. Quer o link?”

Cadeéncias que respeitam o contexto

Outbound: primeiro contato personalizado; D+3, uma retomada breve sobre o assunto; D+7, encerrar com
abertura para retorno. Base quente: D+4 e D+10, se houver contexto; encerrar sem culpa. Inbound:
responder no ritmo de atendimento combinado; ndo enviar uma sequéncia de cobranca a quem sé pediu
um material. Qualquer recusa ou pedido para parar encerra a cadéncia.

Retomada: “Conseguiu olhar a ideia de organizar [projeto]? Se nao for prioridade agora, tudo bem; s6 me
diga se prefere que eu encerre por aqui.” Conteludo: “Este exercicio tem relacao com a duvida sobre [temal]
que vocé trouxe. Posso te enviar?” Encerramento: “Vou encerrar este contato por aqui para respeitar seu
momento. Se quiser retomar [projeto], fico a disposicado.”

Agendamento: oferecer apenas horarios realmente disponiveis. Antes da call, confirmar duracdo, link, tema
e decisores. Na véspera: “Nossa conversa estd marcada para [dia/hora/fuso]. Vamos olhar [projeto], avaliar
a prioridade e, se houver encaixe, 0 acompanhamento. Reserve cerca de cinquenta minutos. Estd
confirmado?” Se ndo comparecer, perguntar uma vez se quer reagendar; nao simular que a reuniao
aconteceu.
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Indicacao depois de uma conversa util

Pedido, comprando ou ndo: “Antes de encerrarmos, essa conversa te ajudou a organizar alguma coisa? Se
sim, conhece outro profissional experiente que esteja tentando estruturar o préprio método ou projeto? Se
alguém vier a mente, vocé pode encaminhar um resumo e perguntar se ele quer falar comigo. Fique a
vontade para ndo indicar.”

Texto para o contato encaminhar: “Conversei com o Yan, da AKASHA, sobre organizar experiéncia em
método, posicionamento e estrutura digital. Lembrei do seu projeto de [contexto]. Se fizer sentido, posso
apresentar vocés para uma conversa de diagnéstico.”

Validacado: “A pessoa demonstrou interesse em ser apresentada? Prefere fazer uma conversa em grupo ou
encaminhar meu contato?” Sé iniciar abordagem apds permissédo ou contato direto do indicado. Registrar
origem, contexto, autorizacao, responsavel e préximo passo. Um audio de indicacdo é opcional; nao pedir
depoimento de resultado de quem ainda nao foi cliente.

Rotina inicial proposta

45-60 minutos por dia Util: preparar cinco a dez contatos relevantes; responder as conversas abertas;
executar os retornos combinados; registrar etapa e préxima acdo. Ajustar o volume a qualidade da
personalizacdo e a capacidade de atender. Oito a doze calls mensais sao referéncia de planejamento
anterior, nao histérico medido.

Pipeline: contato — conversa — aplicacdo — qualificacao - agendamento — realizada — proposta — decisao
- entrada. Saidas possiveis: sem encaixe, futuro com permissado, ndo interessado. Campos: origem, etapa,
data, préximo passo, responsavel, objetivo, gargalo, formato recomendado, decisdo e razao informada.
Dados reais precisam ficar em ferramenta com acesso adequado; a central traz ficha de trabalho local e
exportacao, sem declarar integracao automatica.

05 - Vitrine e calendario de 15 dias

Vitrine pronta para aplicar

Nome sugerido: Yan Klehn | Método e Legado. Bio: “Transformo experiéncia em método, posicionamento e
estrutura digital. Autor de Cédigos de Origem. Conheca a Arquitetura de Legado 1 ”. Usar o perfil atual
@akasha.hub; a disponibilidade de um novo @ nao foi verificada. Aplicar alteracdes no Instagram exige
acesso ao perfil e confirmagao do destino real da aplicacao.

Destaques: Método (as seis etapas A.C.E.S.5.0.); Bastidores (artefatos reais); Sobre (trajetéria escolhida
pelo expert); Legado (12 meses, entrega, 3 individuais, 39k, aplicacdo); Duvidas (perguntas reais). Usar
marfim, violeta profundo e ouro discreto da direcdo atual. Nao manter garantia ou segunda cadeira dos
documentos antigos.

Posts fixados: 1) a tese “Seu conhecimento precisa de arquitetura”; 2) o método com exemplo préprio; 3)
como funciona a Arquitetura de Legado e para quem faz sentido. Em todos os convites comerciais, uma
Unica porta: aplicacao para a mentoria.
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Calendario operacional

IF

10

11

12

13

Formato

Reel

Carrossel

Reel

Carrossel

Bastidor

Reel

Carrossel

Reel

Stories

Demonstracao

Reel

Carrossel

Reel
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Gancho e contetido

“Vocé tem anos de
experiéncia. Que estrutura
existe para ela?” Mostrar a
diferenca entre repertério e
registro.

“A pasta projeto pode virar
uma primeira versao.”
Mostrar um passo pequeno e
concreto.

“Alguém consegue repetir o
que vocé faz?” Fazer o teste
da frase.

“Antes da ferramenta, a
decisdao.” Método, oferta e
estrutura na ordem.

Mostrar uma funcao real da
plataforma e a decisdo que
ela atende.

“Seu diferencial esta claro
para quem indica vocé?”
Exemplo do préprio trabalho.

A.C.E.S.S.0.: seis perguntas
para localizar o gargalo.

“O que continua quando vocé
sai da sala?” Documentacao e
transmissao.

Exercicio: publico, mudanca,
método. Corrigir apenas
respostas autorizadas.

Livro e sistema como
artefatos do Yan; explicar a
construgdo.

“Mais uma formacao ou
organizar o que ja sabe?”
Distinguir lacuna técnica e
lacuna de estrutura.

“Método nao precisa apagar
sua experiéncia.” Entrada,
acao e saida de uma etapa.

Convite transparente a
Sessdo de Arquitetura e a
avaliacao da mentoria de 39k.

CTA

Qual projeto quer organizar?

Salvar e escolher uma agao

Escrever a frase

Pedir o exercicio

Qual funcao falta no seu

projeto?

Testar com um colega

Marcar a etapa prioritaria

Escolher um processo para

registrar

Pedir revisdo da frase

Ver o bastidor completo

Nomear a prioridade

Escrever uma etapa

Aplicar
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IF Formato Gancho e contetido CTA

14 Stories Duvidas: tempo, participacao, Enviar duvida ou aplicar
investimento, escopo.
Respostas sem promessa

financeira.
15 Post + video Retomar tese, artefato e Aplicar ou acompanhar
préximo passo. Sem falsa préximo encontro

Ultima chance.

Reel 1, fala: “Vocé pode ter anos de experiéncia e continuar dependendo de explicar tudo do comeco a
cada conversa. O problema que vale investigar é: o que desse repertério estd organizado? Escolha um caso
que resolveu bem. Registre o que entrou, qual decisdo vocé tomou e o que mudou. Repita com outros
casos. O padrao que aparece ai é uma primeira hipétese do seu método. Que projeto vocé quer comecar a
organizar?”

Reel 3, fala: “Peca para alguém explicar seu trabalho a uma terceira pessoa. O que ela consegue repetir?
Se a resposta vira sé o nome da sua profissdo, talvez sua diferenca ainda precise de palavras mais claras.
Experimente: ajudo este publico, com este problema, por meio deste processo. Ndo precisa ficar bonito de
primeira. Precisa ser entendido. Depois teste de novo.”

Reel 11, fala: “Uma nova formacao pode ser necessaria quando falta competéncia para o trabalho que vocé
quer fazer. Mas, se vocé ja resolve o problema e ndo consegue organizar o que sabe, talvez a préxima
tarefa seja outra: registrar, codificar e testar. Conhecimento e estrutura pedem trabalhos diferentes. Qual
dessas duas lacunas estd diante de vocé hoje?”

Reel 13, fala: “A Arquitetura de Legado é um ciclo de doze meses para profissionais experientes
organizarem método, posicionamento e estrutura digital. A mentoria combina encontros em grupo,
imersoes e trés encontros individuais. O investimento total € R$ 39 mil. Se vocé tem um projeto prioritario e
quer avaliar se esse acompanhamento serve ao seu momento, comece pela aplicacdo. A conversa de
diagnéstico vem antes da recomendacao.”

O calendario detalhado, os 30 hooks, 45 ideias e 12 roteiros originais permanecem no acervo do Drive. Esta
versao operacional remove condicdes antigas e afirmacdes categéricas sobre a vida do prospect. Ela nao
indica que os posts ja foram publicados.

06 - Primeira call, roleplay e dez
conversas

Gatilho para a sessao de treinamento

Yan conduz e grava a primeira call com autorizacdo do participante, envia link acessivel a Renato e registra
contexto, aplicacdo e objetivo. Renato revisa a conversa e combina uma sessao de aproximadamente 90
minutos. Nao ha gravacao de venda recebida nem sessao agendada nesta entrega.

Ficha de andlise: origem do lead; data e duracao; permissdo de gravacao; objetivo; evidéncias do
diagnéstico; momento de transicdo; formato recomendado e justificativa; objecdes literais com timestamp;
resposta dada; préximo passo; uma habilidade a repetir e uma a treinar. Separar a interpretacao do
avaliador do que o prospect efetivamente disse.

AKASHA HUB | Complemento da call de 05/10/2026 17



Rubrica de 0 a 2 por dimensao: abertura clara; perguntas ligadas ao contexto; aprofundamento em fatos;
confirmacdo do diagnéstico; recomendacdo coerente; investimento explicado; objecdo compreendida antes
da resposta; préximo passo registrado. Zero significa ausente; um, parcial; dois, claro. A pontuacao é
ferramenta de treino, ndo avaliacao de valor pessoal nem prova de conversao futura.

Sessao de 90 minutos

00-10: Yan relata o que percebeu. 10-25: assistir aos dois trechos prioritarios e distinguir fato de
interpretacao. 25-40: Renato demonstra a conducao como vendedor e Yan faz o prospect. 40-60: inverter
papéis; Yan pratica abertura, diagndstico e transicdo. 60-75: repetir objecdo e fechamento com pausa para
feedback. 75-85: ajustar trés falas no script e uma tela do deck. 85-90: escolher uma habilidade para a
préxima call e combinar como medir. Nao agendar automaticamente sem disponibilidade dos dois.

Registro das dez calls

Usar identificadores CO1 a C10 e guardar links de gravacao em ambiente restrito. Colunas: data, origem,
perfil, situacao, gargalo, frase literal da objecao, timestamp, etapa em que apareceu, resposta, formato,
decisao, préximo passo, gravacao autorizada e revisdo concluida. Sem dados de leads, o tracker comeca
vazio. O contador avanca apenas quando data, link, consentimento e objecao/registro de auséncia de
objecao estiverem preenchidos. Nao contar a reunidao de planejamento como call de venda.

Apds dez conversas registradas e acessiveis, Renato redne padrées e produz os quatro roteiros finais. Se
uma objecao importante aparecer antes, pode ajustar uma resposta imediatamente; isso nao significa
inventar a amostra de dez.

07 - YouTube: uma VSL e trés videos

Arquitetura editorial pronta; evidéncias ainda pendentes

Video 1, VSL organica de aproximadamente 30 minutos, dentro da faixa de 25-37 discutida: “Como
transformar sua experiéncia em método e estrutura”. Objetivo: preparar a conversa de diagndstico.
Estrutura: 0-2 reconhecimento do problema; 2-5 para quem €; 5-9 padrdes encontrados nas calls, com
exemplos anonimizados e autorizados; 9-17 A.C.E.S.S.0. aplicado a um artefato real; 17-22 demonstragcao
de livro/plataforma; 22-26 objecdes prioritrias; 26-29 mentoria de 39k/3 e participacdo exigida; 29-30
aplicacao. Nao usar resultado financeiro de cliente sem comprovagao.

Abertura-base: “Se a sua experiéncia cresceu, mas explicar, transmitir ou transformar esse conhecimento
em um projeto continua dificil, este video vai te ajudar a organizar o préximo passo. Vou mostrar uma
sequéncia de trabalho e um exemplo da minha prépria construcdo. No final explico como avaliar a mentoria
Arquitetura de Legado.”

Video 2, busca/objecado: “Como organizar um método préprio sem engessar sua experiéncia”. Hipotese de
pauta; validar nas dez calls. Estrutura: reconhecer a diferenca entre contexto e padrao; mostrar entrada,
decisao e saida de uma etapa; fazer exercicio com um exemplo préprio; orientar revisdo; convidar ao video
principal.

Video 3, busca/objecado: “Preciso de site, curso ou clareza da oferta primeiro?”. Hipdtese de pauta; validar
nas dez calls. Estrutura: definir funcao de cada ativo; mostrar arvore de decisdo simples; comparar dois
cenarios ilustrativos explicitamente hipotéticos; propor prioridade; CTA para a VSL principal.

Video 4, busca/objecado: “Como construir um projeto com a agenda cheia?”. Hipétese de pauta; validar nas
dez calls. Estrutura: mapear disponibilidade real; escolher uma entrega por ciclo; mostrar como reduzir
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escopo; explicar limites do acompanhamento; indicar quando nao é o momento de contratar; CTA para a
VSL.

Checklist antes da gravacao final: objecdes reais selecionadas; afirmacdes e exemplos verificados;

permissdes de imagem; telas sem dados privados; titulos coerentes com o conteldo; roteiro falado
aprovado por Yan; thumbnail e descricdo; aplicacdo funcional; links entre os trés videos e a VSL. O

compromisso de escrever os roteiros completos finais depende do recebimento das dez calls, como
combinado na reuniao.

08 - Proxima reuniao e entrega

Pauta de 45 minutos para Salvador

0-5: confirmar objetivo do pocket e publico. 5-15: nome correto do hotel, datas disponiveis, proposta e
contrapartidas. 15-25: orcamento, pagantes, convidados e decisao de viabilidade. 25-35: divisao de palco,
operacdo, checkout e responsaveis. 35-40: sistema de evento e acessos necessarios. 40-45: trés tarefas
prioritdrias com prazo. Saidas obrigatérias: decisdo sobre local, teto de custo, responsavel financeiro e
condicdo para abrir inscricoes.

Pendéncias que precisam de acao humana ou acesso

Renato: combinar a sessao de revisao da primeira venda; confirmar disponibilidade no pocket e na reuniao
desta semana; fornecer acesso ao projeto de evento adequado, apds verificar o e-mail GitHub de Yan.

Yan: enviar primeira call gravada com permissao; marcar as préximas conversas; criar e testar checkout de
R$ 39 mil na prépria plataforma; enviar detalhes da fusao dos contelidos de Tecnologia da Alma e
Alinhamento Financeiro; confirmar hotel e parceiros locais; confirmar participacdo em Sao Paulo no dia
30/10; informar e-mail e repositério corretos para compartilhar cédigo.

Ambos: confirmar condicdes de parcelamento, calendario da mentoria, escopo da implementacdo, detalhes
do pocket e integracao de aplicacao ao pipeline. As duas marcas e os conteddos complementares nao
autorizam promessa de servico ilimitado nem criacao de vérios planos publicos.

Mensagem de entrega enviada

“Yan, revisei nossa reunido e complementei a estrutura comercial. Organizei apresentacao de vendas, script
de sete passos, aplicacdo da mentoria de R$ 39 mil, consultoria de R$ 60 mil com seis individuais, Zoom
Secreto, prospeccado e o pocket de Salvador. O sistema estd publicado em
essence-architect-builder.lovable.app/central/index.html. O pocket esta com estratégia e agenda propostas;
hotel, calendario, checkout, CRM/QR e gravagdes das calls seguem como préximos passos.”

Mensagem enviada ao Filipe em 05/10/2026.
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